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5. Yrkeshögskoleexamens officiella status

Inrättning som utfärdat yrkeshögskoleexamen Myndighet som godkänt/erkänt 
yrkeshögskoleexamen 

Myndigheten för yrkeshögskolan 
Box 145 
721 05 Västerås  
Sverige 
www.myh.se 

Nivå på certifikatet (nationell eller europeisk 
beteckning) 1 

Betygsskala/krav för godkännande 

Sveriges referensram för kvalifikationer (SeQF) 5 
European Qualification Framework (EQF) 5 

Icke godkänt – IG 
Godkänt – G 
Väl godkänt – VG 

Tillträde till nästföljande undervisnings-/ 
utbildningsnivå 1 

Internationella överenskommelser om 
erkännande av kvalifikationer 1 

För examensbevis för yrkeshögskoleexamen krävs 
minst godkänt (Godkänt) i alla kurser. 

Rättslig grund 

Ett examensbevis för yrkeshögskoleexamen utfärdas om utbildningen omfattar minst 200 yrkeshögskolepoäng. 
Fem yrkeshögskolepoäng motsvarar en veckas heltidsstudier. 

6. Officiellt erkända sätt för erhållande av yrkeshögskoleexamen

Beskrivning av erhållen yrkeshögskoleutbildning Procent av hela 
utbildningen (%) 

Längd 
 /antal veckor 

Skola / utbildningscentrum  % 

Arbetsplatsbaserad utbildning  % 

Total undervisnings-/utbildningslängd som resulterar i intyget 

7. Ytterligare information

Inträdeskrav 1

Inträdeskravet är en slutförd gymnasieutbildning

Ytterligare information (inklusive en beskrivning av det nationella kvalifikationssystemet)

Mer information om yrkeshögskolans utbildningar finns på webbplatsen för Myndigheten för yrkeshögskolan:
www.myh.se

Nationellt Europass Center

www.uhr.se/internationella-mojligheter/europass

http://europass.cedefop.europa.eu/
http://www.myh.se/
http://www.uhr.se/internationella-mojligheter/europass
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	Yrkeshögskoleexamens benämning: Utbildning: Säljare B2B / Account Manager
	Översättning av yrkeshögskoleexamens benämning: Utbildning: Säljare B2B / Account Manager
	Profil på  Kunskaper, Färdigheter och Kompetens: Kunskaper:
- Specialiserade kunskaper om arbetsprocesser och kvalitetskriterier inom teoretisk och praktisk försäljning, kundbearbetning och kundvård i yrkesrollen som Säljare B2B/Account Manager.
- Specialiserade kunskaper inom marknadsföring, omvärldsanalys, varumärkesbyggnad, digital försäljning och hållbarhet.
- Kunskap om angränsande yrkesområden såsom affärsjuridik, affärsekonomi, projektledning och digital marknadsföring.

Färdigheter:
- Förmåga att planera, genomföra och följa upp försäljnings- och kundvårdsarbete samt kundbearbetning.
- Förmåga att genomföra arbetsuppgifter inom försäljning, projektledning, marknadsföring och analys.
- Förmåga att kommunicera affärslösningar som skapar värde för både köpande och säljande part.
- Förmåga att lösa sammansatta problem genom att kombinera praktiskt och teoretiskt kunnande i affärssammanhang.

Kompetenser:
- Självständigt leda och slutföra försäljningsprocesser samt utveckla långsiktiga och lönsamma kundrelationer.
- Övervaka och styra försäljningsinsatser och projekt.
- Reflektera över och utveckla sitt yrkesutövande med fokus på affärsnytta och professionell utveckling.

	Yrken tillgängliga för innehavaren av yrkeshögskoleexamen: Säljare B2B, Account Manager, Key Account Manager, Business Developer, Säljkonsult
	Namn och adress på utfärdande inrättning: NBI/Handelskademin 
Redegatan 1H 
42 677 Västra Frölunda 
Sverige
	Procent skola eller utbildningscentrum av hela utbildningen: 56
	Skola eller utbildningscentrum längd i veckor: 70
	Procent arbetsplatsbaserad utbildning av hela utbildningen: 24
	Arbetsplatsförlagd utbildning längd i veckor: 30
	Total längd på utbildning och undervisning som resulterar i intyget: 100


